
ทกัษะในการโนม้นา้วใจและเจรจาต่อรอง  ถือไดว้่าเป็นหน่ึงใน
ทกัษะท่ีสาํคญัสําหรับนักขาย  ผูบ้ริหารงานขาย  เน่ืองจากการโน้ม
น้าวใจและการเจรจาต่อรองนั้ น  เป็นทักษะท่ีทาํให้บุคคลต่างๆ  
นาํพาตนเองไปสู่เป้าหมายท่ีตอ้งการได ้ อีกทั้งยงัทาํให้คู่เจรจาหรือ
ลูกคา้มีความประทบัใจในการตกลงเจรจาทางธุรกิจอีกดว้ย  

หลักสูตร   “กลยุทธ์การเจรจาต่อรองในงานขาย”   ได้ถูก
ออกแบบมาเพื่อจะช่วยให้ผูเ้ขา้สัมมนาได้เรียนรู้หลกัการสําคญั
ต่างๆ  ท่ีใช้ในการโน้มน้าวใจและการเจรจาต่อรองในงานขาย   
รวมถึงสามารถประยกุตใ์ชใ้นงานท่ีรับผดิชอบได ้ ทั้งน้ี  ก็เพื่อสร้าง
ความสําเร็จในการโน้มน้าวใจและการเจรจาต่อรองในงานขายได้
อยา่งมีประสิทธิภาพสูงสุดนัน่เอง... 

 

วัตถปุระสงค 

1. เพื่อใหผู้เ้ขา้อบรมสมัมนาทราบหลกัการท่ีสาํคญัในการโนม้นา้วใจและการเจรจาต่อรอง  
2. เพื่อใหผู้เ้ขา้อบรมสมัมนาสามารถสร้างความไดเ้ปรียบในการโนม้นา้วใจและการเจรจาต่อรอง  
3. เพื่อใหผู้เ้ขา้อบรมสมัมนาเรียนรู้หลกัการท่ีสาํคญัเพื่อใชใ้นการวิเคราะห์คู่เจรจาต่อรอง  
4. เพื่อให้ผูเ้ขา้อบรมสัมมนาเรียนรู้ถึงเทคนิคในการแกปั้ญหาเฉพาะหน้าเม่ือเผชิญกบัสถานการณ์ท่ีไม่ได้

คาดคิด  
5. เพื่อใหผู้เ้ขา้อบรมสัมมนาสามารถสร้างความประทบัใจในการเจรจาต่อรองเพ่ือสร้างความสาํเร็จอยา่งย ัง่ยืน

ในการดาํเนินธุรกิจ 
 

หวัขอสมัมนา 

 การเจรจาต่อรองกบังานขาย 

 เหตุผลต่อการต่อรอง 

 24 เทคนิคเสนอขายใหไ้ดช้วัร์ 

 เคลด็ลบัการเจรจาใหช้นะแบบลา้นเปอร์เซ็นต ์

 

ขอเชิญเข้าร่วมฝึกอบรมสัมมนาเชิงรุก หลกัสูตร 

มคีําถามเหล่านีอ้ยู่ในใจคุณ
บา้งหรอืไม ่? 

• เราควรจะไดข้อ้ตกลงทีด่กีวา่
นีไ้ดอ้ยา่งไร 

• เราเขา้ใจแนวคดิในการเจรจา
ตอ่รองถกูตอ้งหรอืไม ่

• เราจะเตรยีมความพรอ้มใน
การเป็นนักเจรจาตอ่รองไดอ้ยา่งไร 

• ขัน้ตอนการตอ่รองมอียา่งไร 
• อปุนสิยัและพฤตกิรรมของนัก

เจรจาตอ่รองควรเป็นอยา่งไร 
• มขีอ้ควรคํานงึในการเจรจา

ตอ่รองอยา่งไรบา้ง 
• การวเิคราะหข์อ้เสนอและ

เงือ่นไขควรทําอยา่งไร 



 

 การเจรจาต่อรองกบัลูกคา้ทัว่ไป 

 การเจรจาในรูปแบบต่างๆ 

 การเจรจาต่อรองทางโทรศพัท ์

 การเจรจาต่อรองแบบตวัต่อตวั 

 การเจรจาต่อรองกบัลูกคา้แบบดั้งเดิม 

 การเจรจาต่อรองกบัลูกคา้แบบสมยัใหม่ 

 การเจรจาต่อรองกบัธุรกิจขนาดใหญ่หรือราชการ 

 สรุปรูปแบบการขายแบบจูงใจ 

เทคนคิการฝกอบรม  บรรยาย-สาธิต, ระดมสมอง,  เกมประกอบหลกัสูตร,  กิจกรรมกลุ่มสมัพนัธ์   และการแสดง

บทบาทสมมติ 

วิทยากร อาจารย์ประเสริฐ สุขไพบูลย์กุล (Master of Business Administration (M.B.A)  ประสบการณ์การสอนกวา่ 
10 ปี ดา้นการขาย, การตลาด, การบริการ และ Team Building จากแบรนดย์กัษใ์หญ่ต่างๆ ท่ีมีการวา่จา้งอยา่งต่อเน่ือง อาทิ โตโยตา้ 
นิสสัน MBK ปริญสิริ ธนาคารกสิกรไทย ทีโอที ฯลฯ วิทยากรและท่ีปรึกษาดา้นการขายและการตลาดให้แก่หน่วยงานภาครัฐและ
เอกชน  ผลงานการเขียนบทความวชิาการต่างๆ และหนงัสือ Ebook : กลยทุธ์นกัขายในปัจจุบนั (Sale 2) 
 

 

กาํหนดการ วันพฤหสับดทีี่ 9 เมษายน 2558 ค่าลงทะเบียน : บุคคลทั่วไป 3,900 + 273 = 4,173 
เวลา 09.00-16.00 น. สมาชกิ, โอนเงนิก่อน   2 เมษายน 2558 3,700 + 259 = 3,959 
สถานที่ โรงแรมอมารี บเูลอวาร์ด (สขุมุวิท ซ. 5) ลงทะเบียน 2 ท่าน 7,000 + 490 = 7,490 

หมายเหต ุ    – ค่าลงทะเบียนเขา้ร่วมสัมมนาสามารถนาํไปลดหยอ่นภาษีเงินไดนิ้ติบุคคลได ้ 200% 
                        – ราคารวมอาหารกลางวนั, เอกสารประกอบการสัมมนา, นํ้าชา, กาแฟ 

 

บรษิทั เคเอน็ซี เทรนน่ิง เซน็เตอร ์จาํกดั 
34/289  หมูบ่า้นไทยสมบรูณ์  2 หมูท่ี ่2 ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120  
โทร./โทรสาร  02-191-2509, 089-925-4790, 081-847-6341, 083-134-5160 
e‐mail : knctrainingcenter@hotmail.com, www.knctrainingcenter.com 

…………………………….. 



บรษิทั เคเอน็ซี เทรนน่ิง เซน็เตอร ์จาํกดั 
34/289 หมูบ่า้นไทยสมบรูณ์  2 หมูท่ี ่2 ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทุมธานี 12120  

โทร./โทรสาร 02-191-2509, 089-925-4790, 081-847-6341 
e-mail : knctrainingcenter@hotmail.com, www.knctrainingcenter.com 

             

 
 

 
หลักสูตร    กลยุทธ์การเจราต่อรองในงานขาย 
กาํหนดการ      วันพฤหัสบดีที่ 9 เมษายน 2558  เวลา 09.00-16.00 น. 
              โรงแรมอมารี บเูลอวาร์ด (สขุมุวิท ซ. 5) 

รายการค่าลงทะเบียน: 1 ท่าน ราคา + vat 7% ราคาหลงัหัก ณ ทีจ่่าย 

บุคคลทัว่ไป 3,900 + 273 = 4,173  4,173 – 117 = 4,056 
สมาชิก, โอนเงินก่อน  2 เมษายน 2558 3,700 + 259 = 3,959  3,959 – 111  = 3,848 
ลงทะเบียน 2 ท่าน 7,000 + 490 = 7,490  7,490 – 210 = 7,280 

 
รายชื่อผู้เข้าร่วมสัมมนา     
1. ..................................................................................... ตําแหน่ง............................................................................................. 

2. ..................................................................................... ตําแหน่ง............................................................................................. 

3. ..................................................................................... ตําแหน่ง............................................................................................. 

4. ..................................................................................... ตําแหน่ง............................................................................................. 

 ที่อยู่เพือ่ออกใบเสร็จ :  (กรุณากรอกรายละเอียดให้ชัดเจนเพื่อความถกูตอ้งในการออกใบเสร็จ)   

 

(บจก./บมจ./หจก./ส่วนบุคคล) ชือ่.........................................................................................เลขท่ี..............................หมู่...................... 

อาคาร/หมู่บ้าน............................................................................ชั้น.........................ตรอก/ซอย............................................................... 

ถนน.........................................................แขวง/ตําบล................................................อําเภอ/เขต............................................................. 

จังหวัด..............................................................รหัสไปรษณีย์.....................................โทรศัพท์................................................................. 

โทรสาร.....................................ผูป้ระสานงาน.........................................................E-mail : ................................................................... 

 
 ประเภทธุรกิจ........................................................................................................................................................................... 
 ต้องการหกัภาษี  ณ  ทีจ่่ายหรือไม่  ต้องการ  ไม่ต้องการ 
 กรณีหักภาษี ณ ทีจ่่าย 3%    ในนาม  บรษิัท เคเอ็นซี เทรนนิ่ง เซ็นเตอร ์ จํากัด  เลขที่ 34/289 หมู่บ้านไทยสมบูรณ์ 2   
                      หมู่ที่ 2  ต.คลองสาม อ.คลองหลวง จ.ปทมุธานี 12120 เลขประจําตัวผู้เสียภาษี  :  0135556000220 
ปัญหาที่ท่านต้องการทราบในเร่ืองทีส่มัคร
...................................................................................................................................................................................................... 
 โอนเงินเข้าบัญชี :  บรษิัท เคเอ็นซี เทรนนิ่ง เซ็นเตอร์  จํากดั   ประเภทบัญชี ออมทรัพย ์
         ธนาคารไทยพาณิชย์  สาขาเซียร์รงัสิต   เลขที่บัญช ี  364-236239-5 
                         กรุณาแฟกซ์ใบลงทะเบียนหรือหลักฐานการโอนเงินมาที่ fax. เบอร์   02-191-2509  

  

ใบลงทะเบียนเข้าร่วมอบรมสัมมนา 

วันท่ี......../......................../............ 


